
 

 میر سعید هاشمی خیابانی

 بازاریابی و فروش و مذاکرات تجاری مشاور 

  31346260914تلفن:                                  saeedhashemy56@gmail.comآدرس الکترونیکی:  
 

 
 

 

  

 ارشد  کارشناسی         

 مدیریت بازرگانی ) گرایش بازاریابی(

 

 

 

  
 
 

 1384الی    1382مدیر بازاریابی و فروش در شرکت سینجرگاز تهران از سال     -

 1393الی    1384کارشناس بازاریابی در شرکت موتورسازان ) تراکتورسازی ایران ( از سال   -

 

 :   1392از سال  فعالیت در حوزه  مشاور بازاریابی و فروش -

 شرکت ایفاصنعت غرب  -

 شرکت درب معتقد  -

 شرکت آذردماگستر  -

 همتاسیکلت  شرکت   -

 شرکت بقا  -

 شرکت بازرگانی افخم  -

 شرکت دورنا باتری  -

 شرکت آفا  -

 شرکت آسیا روان  -

 تک تایر آذر  -

 ساتراپ پرواز  -

 هواسان مبتکر  -
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 ) کتاب همراه فروشندگان حرفه ای (  کتاب : سامورایی های فروش  

 

 
 

  

  
 

سااا     ✓ اا زایسا ااو    ا     تاریسا    1384از  مااارا    مااا  اا  ارا  ،    ،  ناااو  دانشاااها  ابا ا                                              دی 

 م رز ج مع علمو ر یا دا مرس ست صنعتو   ....   شی سن عسل ، یاع یشیرا     ا زیگ نو ، م رز آموز 

 مریس موید ت سیر ایمه م رزا   ا نک م رزا  ✓

 ا  س اقه تریس  ما  ا ا زایس او        دی صنعت ایمه ) دانشه     مجموعه پوس  ترای  ( ✓

  ....، ملت ا گزایا ر یگ     ا آموزشو دی ش رتب ا ایمه : س م ن ، ر یآ  سن ، دا  ✓

 ش قوئیسه انجمن علمو ا زایس او آذیا سج ن عضو  یئت ی ✓

 

 

 

:  (کتابتالیفات )  

   النر مرت  د ی    ا روت   مرت تریس 

:تخصصو  
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                     . برگزاری کارگاه اصول و فنون مذاکره  و مشتری مداری اختصاصی  پرسنل بازاریابی و فروش شرکت ایفا صنعت غرب  13
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 )کلیه شعب در دفتر تبریز (   

 . برگزاری کارگاه مهندسی روش جهت کارشناسان و مدیران شرکت ریخته گری تراکتورسازی تبریز   16
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 گاه اصول و فنون مذاکرات تجاری و مشتری مداری جهت مدیران و روسای بانک صادرات  . برگزاری کار 18

 . برگزاری کارگاه اصول و فنون فروش حرفه ای و مذاکرات تجاری ) اختصاصی جهت شرکت آفا(  19

 

 



   . برگزاری کارگاه اصول بازاریابی و مشتری مداری  جهت سازمان گردشگری به مناسب روز گردشگری 20

 رگزاری کارگاه اصول و فنون مذاکره جهت مدیران و روسای بانک صنعت و معدن  . ب21

                             . برگزاری کارگاه آموزشی اصول و فنون مذاکرات تجاری جهت واحد بازرگانی شرکت تراکتورسازی ایران   22

 ازم خانگی گالان  . برگزاری دوره آموزشی فروش حرفه ای و اصول فنون مذاکره شرکت لو23

 . برگزاری دوره آموزشی اصول و فنون مذاکره   جهت  مدیران شرکت بقا   24

. تدریس کارگاه مهارتهای فروش و مذاکره  ویژه دانشجویان دانشگاه نبی اکرم تبریز با همکاری مرکز توسعه آموزشهای  25
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 ) آژانسهای مسافرتی ، هتل ها و ...( در حوزه اصول و فنون مذاکره  به دعوت سازمان مذکور  

 . برگزاری دوره آموزشی اصول و فنون مذاکره   جهت  مدیران شرکت پخش طلای سبز 27

 ران و پرسنل هولدینگ اطهر در شهر بناب  . برگزاری کارگاه اصول و فنون مذاکره و اصول ارتباط با مشتری جهت مدی28

 .  برگزاری دوره آموزشی فروش حرفه ای و اصول فنون مذاکره   جهت شرکت بازرگانی نوژان   29
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 . سخنرانی در همایش اختصاصی شرکت خوش یانار سهند در خصوص فروش و بازاریابی   32

انجمن صنفی  . برگزاری دو  ورکشاپ اصول و فنون مذاکره و فروش جهت شرکته33 با همکاری  تبلیغاتی  ای و موسسات  

   –تبلیغات استان آذربایجان شرقی و گپ گرافیک  

 . برگزاری دوره آموزشی ))فروش حرفه ای خدمات بیمه و اصول و فنون مذاکره (( جهت نمایندگان بیمه کارافرین 34

 عتی تبریز ویژه صنایع  برگزاری دوره ))اصول و فنون مذاکرات حرفه ای ((در شرکت شهرکهای صن.35

 (  92. سخنران اولین همایش اصول و فنون مذاکره و فروش بیمه عمر با موضوع مذاکره حرفه ای )شهریور36

تجاری    37 سازمانهای  و  شرکتها  ویژه  ارس  آزاد  منطقه  در   )) مداری  مشتری  و  ))بازاریابی  آموزشی  کارگاه  برگزاری   .                                  
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